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APRESENTACAO

O Sindicato da Industria da Construgao Civil do Ceard em conjunto com
a Federacdo das Industrias do Estado do Ceara através do Instituto
Euvaldo Lodi e do Centro de Competitividade Industrial, tem a satisfagao
de apresentar os resultados da Pesquisa Mercado Imobiliario de
Fortaleza.

Este é o resultado de uma ampla pesquisa realizada em Fortaleza, um
trabalho que s6 vem a contribuir positivamente para um maior
conhecimento do mercado imobilidrio, além de oferecer subsidios para
reflexdes de mudangas que visem um maior dinamismo, através de
ganhos de competitividade a serem alcancados.
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01) SEXO

OCORRENCIAS %
MASCULINO 352 32,90
FEMININO 718 67,10
TOTAL 1070 100,00
02) FAIXA ETARIA

OCORRENCIAS %
21 A 25 ANOS 157 14,67
26 A 34 ANOS 181 16,92
35 A 45 ANOS 261 24,39
46 A 55 ANOS 202 18,88
ACIMA DE 56 ANOS 268 25,05
NAO RESPONDERAM 1 0,09
TOTAL 1070 100,00
03) ESTADO CIVIL

OCORRENCIAS %
SOLTEIRO 290 27,10
CASADO 596 55,70
SEPARADO/DIVORCIADO 70 6,54
VIUVO 94 8,79
OUTROS 20 1,87
TOTAL 1070 100,00
FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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04) GRAU DE INSTRUGCAO

OCORRENCIAS %
ENSINO FUND. INCOMPLETO 251 23,46
ENSINO FUND. COMPLETO 190 17,76
ENSINO MEDIO INCOMPLETO 110 10,20
ENSINO MEDIO COMPLETO 353 32,99
NIVEL SUPERIOR 145 13,60
POS-GRADUACAO 14 1,31
MESTRADO 4 0,37
NAO RESPONDERAM 3 0,28
TOTAL 1070 100,00
05) TEM FILHOS

OCORRENCIAS %
SIM 824 77,08
NAO 245 22,92
TOTAL 1069 100,00
Nao Respondeu: 01
06) QUANTOS FILHOS

OCORRENCIAS %
1 FILHO 175 21,24
2 FILHOS 234 28,40
3 FILHOS 192 23,30
4 FILHOS 87 10,56
ACIMA DE 4 FILHOS 136 16,50
TOTAL 824 100,00
FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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07) RENDA FAMILIAR

R$ OCORRENCIAS %

ATE 500,00 456 42,62

501,00 A 1000,00 299 27,94
1000,00 A 1500,00 134 12,52
1501,00 A 2000,00 61 5,70
2001,00 A 2500,00 30 2,80
2501,00 A 3000,00 36 3,36
3001,00 A 3500,00 10 0,93
3501,00 A 4000,00 13 1,22
4001,00 A 4500,00 4 0,37
4501,00 A 5000,00 6 0,56
5001,00 A 5500,00 2 0,20
5501,00 A 6000,00 3 0,28
ACIMA DE 6000,00 11 1,03
NAO RESPONDERAM 5 0,47
TOTAL 1070 100,00

5001 456
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08) NUMERO DE PESSOAS QUE RESIDEM NO LOCAL

OCORRENCIAS %
1 PESSOA 32 2,99
2 PESSOAS 122 11,40
3 PESSOAS 195 18,22
4 PESSOAS 264 24,67
5 PESSOAS 208 19,44
6 PESSOAS 118 11,03
ACIMA DE 6 PESSOAS 126 11,78
NAO RESPONDERAM 5 0,47
TOTAL 1070 100,00

09) PROFISSAO DO CHEFE DA FAMILIA E DAS PESSOAS QUE COMPOEM
A RENDA FAMILIAR

OVoOoONOOTUTLA, WNH

APOSENTADO 197
COMERCIANTE 147
PROFESSOR 85
PENSIONISTA 57
VENDEDOR 56
MOTORISTA 49
AUTONOMO 42
FUNCIONARIO PUBLICO 40
COSTUREIRA 40
MILITAR 36
SERVICOS GERAIS 29
MECANICO 27
VIGIA 26
DOMESTICA 24
AUXILIAR DE ENFERMAGEM 16
SECRETARIA 14
OPERARIO DE FABRICA 14
CABELEIREIRO 13
TECNICO EM ENFERMAGEM 10
MANICURI 10
ELETRICISTA 10
ATENDENTE GERAL 10
AGENTE ADMINISTRATIVO 10
PEDREIRO 9
RECEPCIONISTA 8

FIEC/IEL/COMPI-CE
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26
27
28
29
30
31
32
33
34
35
36
37
38
39
40
41
42
43
44
45
46
47
48
49
50
51
52
53
54
55
56
57
58
59
60
61
62
63
64
65
66
67
68

BANCARIO

PINTOR

GARCON

COZINHEIRO

CORRETOR

CONTADOR

AUXILIAR DE ESCRITORIO

POLICIAL

CARPINTEIRO

BOMBEIRO

ADVOGADO

TECNICO EM INFORMATICA

REPRESENTANTE COMERCIAL

PUBLICITARIO

PORTEIRO

PADEIRO

MEDICO

TELEFONISTA

SUPERVISORA DE CONFECCAOQO

GERENTE DE EMPRESA

ENGENHEIRO

AUDITOR

AGRONOMO

ZELADOR

TIPOGRAFO

TECNICO EM TELECOMUNICACOES

TAXISTA

SAPATEIRO

PSICOLOGA

PORTEIRO

OFFICE-BOY

MESTRE DE OBRA

MARCENEIRO

LAVADEIRA

FERREIRO

ESTOQUISTA

ENGENHEIRO CIVIL

EMPRESARIO

ELETROTECNICO

ECONOMISTA

DIGITADOR

CAIXA

AUXILIAR DE PRODUCAOQO
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69
70
71
72
73
74
75
76
77
78
79
80
81
82
83
84
85
86
87
88
89
90
91
92
93
94
95
96
97
98
99
100
101
102
103
104
105
106
107
108
109
110
111

AUXILIAR DE DENTISTA

ATENDENTE DE LABORATORIO

ASSISTENTE SOCIAL

AGRICULTOR

TECNICO DE SEGURANCA

SUPERVISOR

PROGRAMADOR

PEDAGOGA

OFICIAL DE JUSTICA

NUTRICIONISTA

MOVELEIRO

METALURGICO

MECANICO HIDRAULICO

GERENTE ADMINISTRATIVO

FOTOGRAFO

FEIRANTE

FARMACEUTICO

DECORADOR

CONTINUO

CONSTRUTOR

CONFERENCISTA

COBRADOR

ARTESAO

ANALISTA DE SISTEMAS

AGENTE DE SAUDE

VIDROSO

TROCADOR

TREINADOR DE FUTEBOL

TESOUREIRO

TELEMARKETING

TECNICO EM TELEMATICA

TECNICO DE REFRIGERACAO

TECNICO DE RAIO-X

TECNICO DE EDIFICACOES

SERIGRAFISTA

RADIOLOGISTA

RADIALISTA

PROJETISTA

PRESTADOR DE SERVICO

PESCADOR

PECUARISTA

OURIVES

OPERADOR DE SISTEMAS

o = R EEREREEEREEREEREDNNNMNNNNNDNNDNNNDNDNDDNDNDNNDDNDNDNNMNDDNDNNNMNNMNMNDMNNNNOLOWOWLWW

FIEC/IEL/COMPI-CE

SINDUSCON/CE



MERCADO IMOBILIARIO DE FORTALEZA - PERFIL DO ENTREVISTADO 9

112
113
114
115
116
117
118
119
120
121
122
123
124
125
126
127
128
129
130
131
132
133
134
135
136
137
138
139
140
141
142
143
144
145
146
147
148

MANUTENCAO DE AVIAO

MANOBRISTA DE TREM

MARCENEIRO

LANTERNEIRO

JORNALISTA

JARDINEIRO

HOTELEIRO

GRAFICO

GERENTE DE MESA

FISIOTERAPEUTA

FIANDEIRA

FERRAMENTEIRO

FAXINEIRO

FATURISTA

ESTOFADOR

ESTIVADOR

ESCRITORA

ENGOMADEIRA

ENGENHEIRO MECANICO

DIRETOR DE CRIACAO

DIARISTA

DESIGNER

DECORADOR

CORRETOR DE SEGURO

COPEIRA

CONSELHEIRO JURIDICO

CONFERENTE

COMPENSADOR

COMERCIO EXTERIOR

BORDADEIRA

BARBEIRO

BALCONISTA

AUXILIAR DE PINTOR

AUXILIAR DE MANUTENCAOQO

AUXILIAR DE LABORATORIO

ARQUITETO

AGENTE SANITARISTA
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CONSIDERACOES GERAIS QUANTO AO PERFIL DOS
ENTREVISTADOS.

55,70% dos entrevistados sao casados, 77,08% tem filhos sendo que
destes, 72,94% possuem entre 1 e 3 filhos.

32,99% dos entrevistados possuem ensino médio completo, estando
acima deste nivel uma parcela de 15,23% dos entrevistados.

Observa-se um padrdao de familia entre 4 a 5 pessoas no mesmo
domicilio, perfazendo um total de 44,11% dos entrevistados
aproximadamente.

O conjunto de profissdes apresentadas pela pesquisa revela tanto
vinculo empregaticio, como atividades liberais/autbnomas. Podemos
destacar como principais atividades: Comerciante e Professor.

Verifica-se que da maioria dos entrevistados, grande parte dos chefes
da familia sdao pensionistas e aposentados, fato que justifica a
concentracdo de 25,08% dos entrevistados na faixa etaria acima de 55
anos.

83,08% dos entrevistados apresentam renda familiar entre R$ 400,00 a
R$ 1.500,00.

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE



O IMOVEL ATUAL E:
CASA / APARTAMENTO
PROPRIO
ESTA QUI
E FINANC
TIPO DE FINANCIAMENTO




MERCADO IMOBILIARIO DE FORTALEZA - O IMOVEL ATUAL 12

10) O IMOVEL ONDE RESIDE ATUALMENTE E:

OCORRENCIAS %
CASA 1030 96,26
APARTAMENTO 40 3,74
TOTAL 1070 100,00

11) E PROPRIO OU ALUGADO

OCORRENCIAS % .
PROPRIO 807 77,75 e
ALUGADO 202 19,46
OUTRO 29 2,79
TOTAL 1038 100,00 >
N&o Responderam:32 Proprio
12) DOS PROPRIOS

OCORRENCIAS %

ESTA QUITADO 772 95,66
ESTA PAGANDO 35 4,34
TOTAL 807 100,00
13) E FINANCIADO
SIM 35
QUAL O TIPO DE FINANCIAMENTO ?
1 CAIXA ECONOMICA FEDERAL 28
2 COHAB 5
3 CONSTRUTORA 2

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE



MERCADO IMOBILIARIO DE FORTALEZA - O IMOVEL ATUAL 13

14) COM ESTE IMOVEL O SR (A) ESTA:

OCORRENCIAS %
1 - MUITO INSATISFEITO 25 2,35
2 - INSATISFEITO 141 13,28
3 - NEM SATISFEITO, NEM INSATISFEITO 160 15,07
4 - SATISFEITO 463 43,60
5 - MUITO SATISFEITO 273 25,71
TOTAL 1062 100,00

Nao Responderam: 08
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100+
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CONSIDERAGCOES GERAIS QUANTO AO IMOVEL ATUAL
DOS ENTREVISTADOS.

Dentro dos inumeros bairros investigados, verifica-se que a preferéncia
por residéncias térreas ficou por conta de 96,26% dos entrevistados que
moram em casas, contra 3,74% que moram em apartamentos.

Do total de domicilios investigados, 77,75% sdo préprios, dos quais
95,66% estao totalmente quitados, o que expressa boas perspectivas
para a compra de um novo imével.

Quanto ao grau de satisfacao dos entrevistados, para 43,6% existe total
satisfacdao na atual moradia.

4,34% dos entrevistados que ainda esta pagando pelo seu imdvel, paga
seus financiamentos, principalmente nas instituicdoes financeiras, tais
como: Caixa Econdbmica Federal, COHAB e Construtoras.

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE



POSSUI-SE OUTRO IMOVEL
QUANTOS IMOVEIS POSSUEM
TIPO DO IMOVEL

FINALIDADE DESTE IMOVEL
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15) ALEM DESTE IMOVEL QUE RESIDE, O SR (A) POSSUI OUTRO IMOVEL?

OCORRENCIAS %
SIM 241 23,22
NAO 797 76,78
TOTAL 1038 100,00

Ndo Responderam: 32

0O 100 200 300 400 500 600 700 800

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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16) SE SIM, QUANTOS:

OCORRENCIAS %
1 IMOVEL 187 77,60
2 IMOVEIS 33 13,70
3 IMOVEIS 9 3,73
4 IMOVEIS , 7 2,90
ACIMA DE 4 IMOVEIS 5 2,07
TOTAL 241 100,00
4 imoveis

3imobveis

2 iméveis—

1imével

B 1imovel 2 iméveis m 3 imbveis H 4 imbveis Hacimade 4

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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17) QUAL O TIPO DE IMOVEL:

OCORRENCIAS %
CASA 154 63,90
APARTAMENTO 28 11,62
FLAT 0 0,00
SITIO 18 7,47
FAZENDA 2 0,83
OUTROS 39 16,18
TOTAL 241 100,00
outros
fazenda
sitio
flat
apartamento
casa
O casa B apartamento O flat O sitio B fazenda O outros
FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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18) QUAL A FINALIDADE DESTE IMOVEL?
OCORRENCIAS %

MORADIA DE FAMILIARES 78 32,37
RENDA 58 24,07
LAZER 48 19,92
INVESTIMENTO 47 19,50
OUTROS 10 4,15
TOTAL 241 100,00

Moradia de Fam. Renda

Lazer Investimento

Outros

FIEC/IEL/COMPI-CE

SINDUSCON/CE
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CONSIDERACOES GERAIS QUANTO A OUTROS BENS
DOS ENTREVISTADOS.

Segundo resultado da pesquisa, 23,22% dos entrevistados confirma
possuir outro imovel além do imdvel em que reside. Entre os 241
pesquisados que possuem outro imovel, 77,60% possui 1 imodvel.
20,33% possui entre 2 e 4 imdveis e ha 2,07% que detém a posse de
mais de 4 imoveis.

Ainda dentro de um contexto tradicional, observa-se na maioria das
respostas que os entrevistados possui, além do imdvel que reside, outra
casa como segundo imovel, sendo responsavel por 63,90% do total que
possuem outros imoveis.

Em segundo lugar destaca-se como preferéncia de compra
apartamentos com 11,62%.

Como finalidade principal, para justificar a posse de outro imével
destaca-se Moradia de Familiares, com 32,37% das justificativas,
seguido pela necessidade de aumentar a renda familiar, com 24,07%.

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE



O IMOVEL NOVO

INTENGAO DE COMPRA
OBJETIVO DA COMPRA
PREFERENCIAS

DATA PREVISTA PARA
AQUISICAO

MOTIVO DESTA DATA
BAIRROS PREFERIDOS
BAIRROS REJEITADOS
TAMANHO IDEAL
ATRIBUTOS DESEJADOS
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19) EXISTE A INTENCAO DE COMPRAR UM IMOVEL NOS PROXIMOS:
OCORRENCIAS %
3 MESES 42 8,56
6 MESES 24 4,89
12 MESES/ 1 ANO 66 13,44
ATE 2 ANOS 96 19,55
DEPOIS DE 2 ANOS 263 53,56
TOTAL 491 100,00
OCORRENCIAS %

NAO TEM INTENCAO DE
COMPRA 579 54,11
TEM INTENCAO DE
COMPRA 491 45,89
TOTAL 1070 100,00

300+

200-

100-

O_
3 meses 6 meses 12 meses Até 2 anos Depois de 2
anos
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20) QUAL A FINALIDADE PRINCIPAL PARA COMPRA DE OUTRO IMOVEL?

OCORRENCIAS %

MORADIA PROPRIA 131 26,68
MORADIA DE FAMILIARES 116 23,63
ALUGUEL/RENDA 122 24,85
LAZER 58 11,81
INVESTIMENTO 62 12,63
OUTROS 2 0,40
TOTAL 491 100,00

1401

120+

100+

80+

60+

40-

20+

Moradia Prépria Moradia de
Familiares

Aluguel/Renda Lazer

Investimento Outros
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21) SUA PREFERENCIA E POR CASA OU APARTAMENTO?

OCORRENCIAS %
CASA 738 69,62
APARTAMENTO 161 15,19
OUTROS 161 15,19
TOTAL 1060 100,00

Ndao Responderam: 10

CASA

APARTAMENTO

OUTROS

FIEC/IEL/COMPI-CE

SINDUSCON/CE
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22) SUA PREFERENCIA E POR IMOVEL NOVO OU USADO?
OCORRENCIAS %
NOVO 288 26,94
USADO A 91 8,51
NAO TEM PREFERENCIA 690 64,55
TOTAL 1069 100,00
Nao Respondeu: 01
NOVO
SEM USADO
PREFERENCIA
23) O (A) SR (A) DECIDIRIA A COMPRA DE UM IMOVEL:
OCORRENCIAS %
SOZINHO , 527 49,48
COM MAIS ALGUEM 538 50,52
TOTAL 1065 100,00
Nao Responderam: 05
FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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24) NO CASO DE IMOVEL NOVO, QUANTO TEMPO ESTARIA DISPOSTO A

ESPERAR PARA QUE ESTE IMOVEL SEJA ENTREGUE?

OCORRENCIAS %
NENHUM, QUERO PRONTO 746 70,71
1 A 6 MESES 55 5,21
6 A 12 MESES 89 8,44
1 A1l%ANO 32 3,03
1% A 2 ANO 30 2,84
2 A2 1'% ANOS 12 1,14
2 2 A 3 ANOS 7 0,66
ACIMA DE 3 ANOS 26 2,46
OUTROS 58 5,51
TOTAL 1055 100,00

Nao Responderam: 15

25) EM QUE BAIRRO, POR ORDEM DE PREFERENCIA, ESTARIA A SUA

ESCOLHA DO LOCAL DO IMOVEL?

1° LUGAR DAS PREFERENCIAS No
MONTESE 120
BAIRRO DE FATIMA 86
ALDEOTA 85
PARQUELANDIA 74
CIDADE DOS FUNCIONARIOS 52
MESSEJANA 38
AEROLANDIA 32
MARAPONGA 30
MONTE CASTELO 26
CONJUNTO CEARA 25
JOSE WALTER 24
BENFICA 23
PAPICU 21
PRAIA DE IRACEMA 19
ANTONIO BEZERRA 18
AGUA FRIA 16
CIDADE 2000 16
PARANGABA 16
DIAS MACEDO 14
RODOLFO TEOFILO 14
AEROPORTO 13
MEIRELES 13

FIEC/IEL/COMPI-CE

SINDUSCON/CE
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N
N

MONDUBIM 13
LUCIANO CAVALCANTE 12
VILA UNIAO 12
CASTELAO 11
CENTRO 11
HENRIQUE JORGE 11
ITAPERI 11

GRANJA PORTUGAL
LAGOA REDONDA
BARRA DO CEARA
EDSON QUEIROZ
JARDIM DAS OLIVEIRA
SERRINHA

BOM JARDIM
CARLITO PAMPLONA
PARQUE DOIS IRMAOS
FARIAS BRITO
ICARAI

JOAO XXIII
VARJOTA

ALVARO WEYNE
CAUCAIA

PRAIA DO FUTURO
DAMAS

DEMOCRITO ROCHA
DIONISIO TORRES
EUSEBIO

FLORESTA

JARDIM AMERICA
JOAQUIM TAVORA
JOCKEI CLUBE
MUCURIPE

PARQUE ARAXA

SAO JOAO DO TAUAPE
LAGO JACAREY
JARDIM IRACEMA
PARQUE SAO JOSE
SAO GERARDO

VILA BETANEA
JARDIM GUANABARA
JARDIM UNIAO
NOVA ASSUNCAO
PASSARE

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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N
.}

PIO XII

PIRAMBU

TUPA MIRIM

ACARACUZINHO

AGUANAMBI

BELA VISTA

coco

CONJUNTO DOS BANCARIOS

CONJUNTO ESPERANCA

CONJUNTO PALMEIRAS

CONJUNTO SUMARE

CURIO

PORTO DAS DUNAS

ESTRADA DO FIO

GENTILANDIA

IGUAPE

JOSE BONIFACIO

MARANGUAPE

OTAVIO BOMFIM

PAN AMERICANO

PARQUE GENIBAU

PEQUENO MONDUBIM

PIEDADE

PARQUE ARAXA

SANTA MARIA

SANTA ROSA

SEIS BOCAS

SERVILUZ

TABUBA

VICENTE PIZON

VILA MANOEL SATIRO

B | [ | = NN N

VILA PERI
VILA VELHA
TOTAL| 103
Ndo Responderam: 36
20 LUGAR DAS PREFERENCIAS No

PARQUELANDIA 43
MONTESE 40
PAPICU 31
ALDEOTA 28
MESSEJANA 23
FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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N
©

BAIRRO DE FATIMA 21
CIDADE DOS FUNCIONARIOS 19
PARANGABA 17
JARDIM GUANABARA 16
HENRIQUE JORGE 15
MONTE CASTELO 14
AGUA FRIA 12
ALVARO WEYNE 12
ANTONIO BEZERRA 12
JARDIM AMERICA 12
CAMBEBA 11
PAN AMERICANO 11
VILA VELHA 11
BARRA DO CEARA 10
MEIRELES 10
PRAIA DE IRACEMA 10

SAO GERARDO
BELA VISTA
BENFICA

DIONISIO TORRES
EDSON QUEIROZ
RODOLFO TEOFILO
AEROPORTO
DAMAS

PRAIA DO FUTURO
AEROLANDIA
CENTRO

LAGOA REDONDA
PIEDADE

CARLITO PAMPLONA
ICARAI

JOAO XXIII
MARAPONGA

SEIS BOCAS
CIDADE 2000
CONJUNTO CEARA
OTAVIO BONFIM
PARQUE IRACEMA
SAO JOAO DO TAUAPE
SERRINHA

VILA UNIAO
CAUCAIA
DEMOCRITO ROCHA

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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(2]
o

EUSEBIO

JARDIM DAS OLIVEIRAS

JOSE BONIFACIO

JOSE WALTER

NOVA ASSUNCAO

QUINTINO CUNHA

BAIRRO ELLERY

BOM SUCESSO

CASTELAO

DIAS MACEDO

GRANJA PORTUGAL

ITAPERI

PARQUE ARAXA

PASSARE

PRES. KENNEDY

ARATURI

AUTRAN NUNES

COoCO

COLONIA

FLORESTA

JACARECANGA

JOAQUIM TAVORA

PADRE ANDRADE

PIO XII

PARQUE SAO JOSE

VARJOTA

VILA BETANIA

ALTO DA BALANCA

AMADEU FURTADO

CONJ PALMEIRA

CONJ. ESPERANCA

DOM LUSTOSA

ELLERY

FARIAS BRITO

GALILEIA

ITAOCA

LAGO JACAREY

JARDIM IRACEMA

JARDIM UNIAO

JOCKEI CLUBE

MANIBURA

MIGUEL DIAS
MONDUBIM
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MUCURIPE 1
PAQUE ARAXA 1
PARQUE LIBANO 1
PEDRAS 1
PEQUENO MONDUBIM 1
PARQUE DOIS IRMAOS 1
SAO CRISTIVAO 1
SERVILUZ 1
TABAPUA 1
VILA MANOEL SATIRO 1
TOTAL| 659
Nao Responderam: 411
3° LUGAR DAS PREFERENCIAS N°
AEROLANDIA 36
ALDEOTA 32
AEROPORTO 28
BAIRRO DE FATIMA 28
CIDADE DOS FUNCIONARIOS 22
AGUA FRIA 21
ALVARO WEYNE 17
BENFICA 16
ANTONIO BEZERRA 15
MONTESE 13
PARQUELANDIA 12
BELA VISTA 11
CIDADE 2000 11
CONJUNTO CEARA 11
PAPICU 11
BAIRRO ELLERY 10
CARLITO PAMPLONA 10
CENTRO 10
MEIRELES 10
SEIS BOCAS 10
BOM SUCESSO 9
EDSON QUEIROZ 8
BOM JARDIM 7
CAMBEBA 7
CASTELAO 7
HENRIQUE JORGE 7
PARANGABA 7
CANINDEZINHO 6
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CAUCAIA

JOAO XXIII

PRAIA DO FUTURO

CONJUNTO BARROSO

MARAPONGA

PRAIA DE IRACEMA

CONJUNTO SAO CRISTOVAO

COUTO FERNANDES

CRISTO REDENTOR

DAMAS

GENTILANDIA

JARDIM DAS OLIVEIRAS

JOSE WALTER

RODOLFO TEOFILO

CURIO

DIONISIO TORRES

EUSEBIO

FARIAS BRITO

FLORESTA

GRANJA LISBOA

GRANJA PORTUGAL

ITAOCA

JARDIM AMERICA

MESSEJANA

PARQUE ARAXA

JARDIM GUANABARA

JARDIM IRACEMA

JARDIM JATOBA

JOCKEY CLUBE

JOVITA FEITOSA

LAGO JACAREY

LAGOA REDONDA

LUCIANO CAVALCANTE

MARANGUAPE

METROPOLE

MONTE CASTELO

OTAVIO BONFIM

PAN AMERICANO

PIEDADE

PIO XII

SAO GERARDO

VILA UNIAO

VILA VELHA
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ALAGADICO

BEIRA MAR

CACA E PESCA

COoCcO

DIAS MACEDO

JOAQUIM TAVORA

JOSE BONIFACIO

MUCURIPE

NOVO MONDUBIM

OSORIO DE PAIVA

PARQUE IRACEMA

PICI

PIRAMBU

PARQUE SAO JOSE

PRESIDENTE KENNEDY

QUINTINO CUNHA

SABIAGUABA

SANTA CECILIA

SANTO AMARO

SERRINHA

SERVILUZ

SIQUEIRA

SUMARE

VILA MANOEL SATIRO

VILA NOVA

VILA PERI

[ N g N e e e e e e e N e N e T N e e T T e e e

TOTAL

Ul
Ul

Nao Responderam: 518
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26) EM QUE BAIRROS NAO ESTARIA SUA ESCOLHA PARA O LOCAL DO
IMOVEL?

10 LUGAR DAS REJEICOES No
PIRAMBU 163
MONTESE 87
MESSEJANA 61
BAIRRO DE FATIMA 53
BOM JARDIM 48
PARQUELANDIA 42
ALDEOTA 39
JOSE WALTER 33
CONJUNTO CEARA 30
MARAPONGA 27
TANCREDO NEVES 26
PARANGABA 23
BARRA DO CEARA 21
CENTRO 20
AEROLANDIA 18
VILA UNIAO 17
ALVARO WEYNE 16
HENRIQUE JORGE 16
CASTELAO 14
PADRE ANDRADE 14
SERRINHA 14
ANTONIO BEZERRA 13
MONDUBIM 13
BOM SUCESSO 11
CAMBEBA 11
ITAPERY 11
JOAO XXl 11
PAPICU 11
BELA VISTA 10
LAGOA REDONDA 10
CAUCAIA 9
GRANJA PORTUGAL 9
JARDIM DAS OLIVEIRAS 8
MEIRELES 8
PAN AMERICANO 8
SERVILUZ 8
EDSON QUEIROZ 7
CARLITO PAMPLONA 6
PANTANAL 6
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DAMAS

JOCKEY CLUBE

MARACANAU

MUCURIPE

PARQUE SAO JOSE

P10 XiIi

QUINTINO CUNHA

VILA VELHA

ALTO DA BALANCA

BAIRRO ELLERY

CONJUNTO SAO CRISTOVAO

JACAREY

JARDIM AMERICA

JARDIM GUANABARA

JARDIM IRACEMA

LAGAMAR

PARQUE ARAXA

PARQUE RIO BRANCO

RODOLFO TEOFILO

SAO GERARDO

SAO JOAO DO TAUAPE

LUCIANO CAVALCANTE

BARROSO

CANINDEZINHO

CASTELO ENCANTADO

CURIO

DIAS MACEDO

GOIABEIRAS

JOAQUIM TAVORA

JUREMA

PARQUE DOIS IRMAOS

PASSARE

PRESIDENTE KENNEDY

ALTO DO BODE

ARACAPE

COLONIA

CONJUNTO ESPERANCA

CONJUNTO JEREISSATI

CONJUNTO SAO MIGUEL

CONJ. SUMARE

CONJUNTO TIMBO

COUTO FERNANDES

DEMOCRITO ROCHA

GRANJA PORTUGAL

JARDIM UNIAO
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CONJUNTO METROPOLE 1
NOSSA SENHORA DAS GRACAS 1
OLAVO OLIVEIRA 1
PARQUE GENIBAU 1
PARQUE MANIBURA 1

TOTAL| 1070

2° LUGAR DAS REJEICOES No

PIRAMBU 35
MONTESE 26
BARRA DO CEARA 22
CONJUNTO CEARA 20
MESSEJANA 18
BOM JARDIM 17
JOSE WALTER 13
JARDIM AMERICA 12
PARANGABA 12
ALDEOTA 11

AUTRAN NUNES

ANTONIO BEZERRA

CENTRO

PAPICU

BAIRRO DE FATIMA

GRANJA PORTUGAL

HENRIQUE JORGE

MARAPONGA

BELA VISTA

DAMAS

ICARAI

PARQUELANDIA

SERRINHA

JARDIM DAS OLIVEIRAS

JUREMA

PAN AMERICANO

PRAIA DO FUTURO

SAO JOAO DO TAUAPE

AEROLANDIA

AEROPORTO

CASTELAO

CAUCAIA

CIDADE DOS FUNCIONARIOS

EUSEBIO

JOAOQO XXIII
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JOSE BONIFACIO

OTAVIO BONFIM

SANTA CECILIA

SAO GERARDO

SEIS BOCAS

VILA UNIAO

AGUA FRIA

BOM SUCESSO

CAMBEBA

CIDADE 2000

GENIBAU

ITAPERY

JARDIM IRACEMA

LAGOA REDONDA

MUCURIPE

PADRE ANDRADE

PARQUE SAO JOSE

SERVILUZ

SIQUEIRA

TANCREDO NEVES

VILA MANOEL SATIRO

ALVARO WEYNE

CASTELO ENCANTADO

COLONIA

DIONISIO TORRES

JANGURUSSU

JARDIM UNIAO

JOCKEI CLUBE

MONDUBIM

PANTANAL

PIEDADE

QUINTINO CUNHA

ALTO DA BALANCA

ARATURI

CARLITO PAMPLONA

coco

CONJUNTO ESPERANCA

CONJUNTO JEREISSATI

CONJUNTO PALMEIRAS

CONJUNTO TIMBO

DOM LUSTOSA

EDSON QUEIROZ

ITAOCA

JACARECANGA
JOAQUIM TAVORA
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MARACANAU

MEIRELES

MONTE CASTELO

NOVA ASSUNCAO

NOVA METROPOLE

OLAVO BILAC

PARQUE DOIS IRMAOS

PARQUE SANTO AMARO

PASSARE

PICI

P10 XiIi

PLANALTO PICI

SANTO AMARO

TABAPUA

VILA BETANIA

VILA VELHA

I i i i  a a a la I a

TOTAL

N
a1l

Nao Responderam: 618

3° LUGAR DAS REJEICOES

PARANGABA

N
w

PIRAMBU

N
w

MONTESE

N
o

CONJUNTO CEARA

=
a1

JOAO XXIII

=
a1

PARQUELANDIA

ANTONIO BEZERRA

BARRA DO CEARA

CENTRO

PICI

AUTRAN NUNES

BOM JARDIM

GRANJA PORTUGAL

BELA VISTA

BOM SUCESSO

JARDIM IRACEMA

AEROPORTO

ALDEOTA

CAUCAIA

JARDIM AMERICA

JOSE WALTER

MARACANAU

MESSEJANA

PANTANAL
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PAPICU

PARQUE SANTA CECILIA

PRAIA DE IRACEMA

AEROLANDIA

ALVARO WEYNE

BENFICA

CASTELAO

CIDADE DOS FUNCIONARIOS

HENRIQUE JORGE

LAGAMAR

LAGOA REDONDA

MONTE CASTELO

PADRE ANDRADE

PARQUE SAO JOSE

QUINTINO CUNHA

SERRINHA

SERVILUZ

SIQUEIRA

BAIRRO DE FATIMA

BARROSO

CACA E PESCA

CANINDEZINHO

CARLITO PAMPLONA

CIDADE 2000

COLONIA

CONJUNTO PALMEIRAS

GENIBAU

JARDIM DAS OLIVEIRAS

JOAQUIM TAVORA

JUREMA

JARDIM JATOBA

LUCIANO CAVALCANTE

MARAPONGA

MUCURIPE

OLAVO OLIVEIRA

PARQUE ARAXA

PIEDADE

SANTO AMARO

VILA UNIAO

AGUA FRIA

ALTO DA BALANCA

ARATURI

BAIRRO ELLERY

BEIRA MAR

CASTELO ENCANTADO
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CONJUNTO ESPERANCA

CONJUNTO JEREISSATI

DAMAS

DEMOCRITO ROCHA

DIONISIO TORRES

EDSON QUEIROZ

EUZEBIO

GENTILANDIA

GOIABEIRAS

GRANJA LISBOA

JARDIM GUANABARA

JEREISSATI

JOQUEI CLUBE

JOSE BASTOS

MEIRELES

NOVA ASSUNCAO

OSORIO DE PAIVA

OTAVIO BONFIM

PACATUBA

PAN AMERICANO

PARQUE SAO JOSE

PARQUE SAO JOAO DO TAUAPE

PRAIA DO FUTURO

PRESIDENTE KENNEDY

RODOLFO TEOFILO

SAO CRISTOVAO

SEIS BOCAS

SUMARE

TANCREDO NEVES

VILA MANOEL SATIRO

I e e I i e L e L L L L e L e e L e L e e e e L e L e e e L e

VILA PERI

TOTAL| 35
Nao Responderam: 717
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27) QUAL O TAMANHO IDEAL DO IMOVEL QUE PRETENDE ADQUIRIR/
COMPRAR?

OCORRENCIAS %
ATE 50 m? 46 4,32
DE 51 m?A 100 m? 132 12,40
DE 101 m? A 150 m? 208 19,53
DE 151 m? A 200 m? 209 19,62
DE 201 m? A 300 m? 187 17,56
DE 301 m? A 400 m? 32 3,00
DE 401 m? A 500 m? 15 1,41
ACIMA DE 501 m? 12 1,13
NAO SEI 224 21,03
TOTAL 1065 100,00

Nao Responderam: 05

28) CASO O TAMANHO IDEAL NAO SEJA POSSIVEL, QUAL SERIA O TAMANHO
MINIMO?

OCORRENCIAS %
ATE 50 m?2 117 11,11
DE 51 m?A 100 m2 244 23,17
DE 101 m2 A 150 m? 290 27,54
DE 151 m2 A 200 m? 130 12,35
DE 201 m? A 300 m? 26 2,47
DE 301 m? A 400 m? 10 0,95
DE 401 m? A 500 m? 6 0,57
ACIMA DE 501 m? 6 0,57
NAO SEI 224 21,27
TOTAL 1053 100,00

Ndo Responderam: 17
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29) QUAL O TAMANHO DO IMOVEL QUE NAO COMPRARIA DE JEITO ALGUM?

OCORRENCIAS %
ATE 50 m? 547 51,17
DE 51 m? A 100 m? 81 7,58
DE 101 m? A 200 m? 52 4,87
DE 201 m? A 300 m? 13 1,22
DE 301 m? A 400 m? 7 0,65
DE 401 m? A 500 m? 6 0,56
ACIMA DE 501 m? 139 13,00
NAO SEI 224 20,95
TOTAL 1069 100,00

Nao Respondeu: 01
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30) QUAIS OS ATRIBUTOS QUE OBRIGATORIAMENTE O IMOVEL

DEVERIA TER NA SUA OPNIAO?

ATRIBUTOS N° DE OCORRENCIAS
GARAGEM COBERTA 704
LAVANDERIA 645
POCO PROFUNDO 597
ARMARIOS EMBUTIDOS 552
QUARTO DE EMPREGADA 490
VARANDA NO APARTAMENTO 458
INTERFACE 457
COZINHA MOBILIADA 390
PORTARIA COM SEGURANCA 382
SALA EM L 376
PORTAO ELETRONICO 368
CHURRASQUEIRA 204
TV POR ASSINATURA 189
GRUPO GERADOR 165
PISCINA 159
QUADRA DE ESPORTES 145
PLAYGROUND 141
SALAO DE FESTAS 137
ELEVADOR 133
TELEFONE COMUNITARIO 131
GARAGEM PARA VISITANTES 113
AREA PARA LAVAR CARROS 100
DEPOSITO INDIVIDUAL NA GARAGAEM 98
SALA DE GINASTICA 82
SAUNA 40
PISTA DE COOPER 39
OUTROS 39
TOTAL DE ENTREVISTADOS 1031

Nao Responderam: 39
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31) QUANTO AS ACOMODACOES, O IMOVEL IDEAL DEVERIA TER QUANTOS
DORMITORIOS?

OCORRENCIAS %
1 DORMITORIO 15 1,42
2 DORMITORIOS 229 21,60
3 DORMITORIOS 533 50,28
4 DORMITORIOS 193 18,21
5 DORMITORIOS 46 4,34
MAIS DE 5 DORMITORIOS 44 4,15
TOTAL 1060 100,00

Nao Responderam: 10

32) NAO SENDO POSSIVEL ESTA QUANTIDADE, QUANTOS DORMITORIOS
DEVERIA TER NO MINIMO?

OCORRENCIAS %
1 DORMITORIO 118 11,12
2 DORMITORIOS 582 54,85
3 DORMITORIOS 286 26,96
4 DORMITORIOS 45 4,24
5 DORMITORIOS 16 1,51
MAIS DE 5 DORMITORIOS 13 1,23
NAO SEI 1 0,09
TOTAL 1061 100,00
Nao Responderam: 09
NUMERO IDEAL DE NUMERO MINIMO DE
DORMITORIOS DORMITORIOS
6001 6001
5007 500-
4007 400+
3007 3004
20017 200+
1001 5  “ 100+
1D 2D 3D 4D 5D +5D 1D 2D 3D 4D 5D +5D
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33) O IMOVEL IDEAL DEVERIA TER QUANTAS SUITES?

OCORRENCIAS %
1 SUITE 477 52,25
2 SUITES 209 22,89
3 SUITES 154 16,87
4 SUITES 44 4,82
5 SUITES 16 1,75
MAIS DE 5 SUITES 13 1,42
NAO SEI 0 0,00
TOTAL 913 100,00

Ndao Responderam: 157

34) O IMOVEL IDEAL DEVERIA TER NO MINIMO QUANTAS SUITES?

OCORRENCIAS %
1 SUITE 563 70,37
2 SUITES 176 22,00
3 SUITES 41 5,13
4 SUITES 12 1,50
5SUITES 6 0,75
MAIS DE 5 SUITES 2 0,25
NAO SEI 0 0,00
TOTAL 800 100,00
Nao Responderam: 270
NUMERO IDEAL DE NUMERO MINIMO DE
SUITES SUITES
5007 6007

500+

400

400+

30077

3004

20071

¥ |
10

1S 2S 3S 4S 58S +5S 1S 2S 3S 4S 58 +5S

200+

100+ 1001
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35) QUANTAS VAGAS NA GARAGEM SERIAM IDEAIS?

OCORRENCIAS %

1 VAGA 484 49,95
2 VAGAS 404 41,69
3 VAGAS 64 6,60
4 VAGAS 10 1,03
5 VAGAS 3 0,31
MAIS DE 5 VAGAS 4 0,41
NAO SEI 0 0,00
TOTAL 969 100,00
Ndao Responderam: 101

36) E O NUMERO MINIMO DE VAGAS NA GARAGEM?

OCORRENCIAS %

1 VAGA 732 75,54
2 VAGAS 208 21,47
3 VAGAS 23 2,38
4 VAGAS 4 0,42
5 VAGAS 1 0,10
MAIS DE 5 VAGAS 1 0,10
NAO SEI 0 0,00
TOTAL 969 100,00

Nao Responderam: 101

NUMERO IDEAL DE

NUMERO MINIMO DE

VAGAS VAGAS

5007 8007

4004
6001

3001
4001

2001

10017 200177

0- 0-
A 2V 3V AV 5v 2S 3S 4S 5S +5S
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CONSIDERAGCOES GERAIS QUANTO AO IMOVEL NOVO
DOS ENTREVISTADOS.

A intencdo de compra de imdvel foi identificada em 491 dos pesquisados
sendo que a maioria das intengdes de compra encontra-se no periodo
que vai de 12 meses a depois de 2 anos, com 86,56%.

Dentro das intencdes de compra, 26,68% pretende adquirir um novo
imovel com a finalidade de moradia prépria. Em segundo lugar vem a
necessidade de aumentar a renda familiar (aluguel), com 24,85% e em
terceiro lugar a opgao para moradia de familiares, com 48,13%.

A preferéncia por casa continua sendo marcante nos resultados de
intencdes de compra, com 69,62% dos entrevistados, neste item todos
0s pesquisados deram sua opiniao.

A escolha por um imdvel novo é de 26,94% dos entrevistados, ficando a
maioria sem expressar nenhuma preferéncia (64,55%).

Na decisdo de compra de um novo imdvel, a maioria dos pesquisados
dividiria esta tarefa com mais alguém (familiares, amigos, consultores),
com 50,52%.

De todos os entrevistados (70,71%), a opgao por recebimento de um
imoével novo é a curto prazo.

Como justificativas a respeito dos prazos de compra destaca-se
prioritariamente a estabilidade financeira.

De acordo com o levantamento de preferéncias e rejeicdes por local de
moradia, as preferéncias por bairros onde gostariam de adquirir o
imovel, os entrevistados destacam Montese, Bairro de Fatima, Aldeota,
Parguelandia, Messejana e Aerolandia.

Do conjunto de bairros citados, nas trés opgdes 1°, 2° e 3° lugares, os
bairros citados sao praticamente os mesmos, apresentando apenas
variacoes de posicoes.

Quanto as rejeicdes, os entrevistados elegeram em primeiro lugar os
seguintes bairros onde nao comprariam um imovel: Pirambu e Bom
Jardim.

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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Nas variacoes de rejeicdoes de 2° e 3° lugares, os bairros lideres de
votos permanecem e entraram os bairros: Conjunto Ceard, Parangaba e
Barra do Ceara.

Quanto ao tamanho ideal do imdvel que pretende adquirir, 39,15%

responde com imével de 101m? a 200m?. No entanto 21,03% dos
entrevistados, nao souberam dizer o tamanho do imodvel ideal.

Caso o tamanho ideal nao seja possivel, o tamanho minimo que
aceitariam apresenta um resultado em que 34,28% do total se

conformaria com um imdvel entre 50m? a 100m?2.

A rejeicao por imoveis de 50m? foi marcante em 51,17% dos
entrevistados e 20,95% nao deu sua opiniao.

Nas definicdes dos atributos que cada entrevistado escolheu no imovel
como obrigatérios, destaca-se: Garagem Coberta, Lavanderia, Poco
Profundo, Armarios Embutidos, Quarto de Empregada e Varanda no
Apartamento.

Do grupo entrevistado, na opinidao quanto as acomodacdes foi definido
gue o imovel ideal deveria ter 3 dormitérios para 50,28% do geral,
seguido de 2 dormitérios, escolhidos por 21,60% do total de
pesquisados.

Diante do questionamento de ndo ser possivel esta quantidade de
dormitorios, dentre os consultores 54,85% escolheram imdveis com a
guantidade minima de 2 dormitérios.

Quanto ao numero de suites existentes no imodvel ideal, os entrevistados
definiram como necessario para 52,25% uma suite, seguido por 2 suites
em 22,89% do total de entrevistas, o que torna dificil definir um
numero minimo de suites. No entanto, para aqueles que julgaram como
necessario um maior numero de suites, ao serem questionados,
definiram como quantidade minima a de 1 suite por imovel (70,38%).

O numero ideal de vagas para um imdvel em 49,95% é de uma vaga.

FIEC/IEL/COMPI-CE SINDUSCON/CE
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37) SE O (A) SR (A) FOSSE ADQUIRIR UM IMOVEL DENTRO DO PRAZO

ESCOLHIDO ANTERIORMENTE, COMO COMPRARIA?

OCORRENCIAS %
A VISTA 519 48,92
FINANCIADO 542 51,08
TOTAL 1061 100,00
Ndao Responderam: 09
38) QUAL SERIA A MELHOR FORMA DE COMPRA/AQUISICAQ?
OCORRENCIAS %
PRECO FECHADO 619 59,86
PRECO DE CUSTO 415 40,14
TOTAL 1034 100,00

Nao Responderam: 36

39) QUAL SERIA O VALOR QUE ESTARIA DISPOSTO A DAR DE ENTRADA

POR UM NOVO IMOVEL?

R$ OCORRENCIAS %
ATE 5000,00 215 43,79
5001,00 A 7500,00 39 7,94
7501,00 A 10000,00 19 3,87
10001,00 A 15000,00 13 2,65
15001,00 A 20000,00 10 2,04
20001,00 A 30000,00 11 2,24
ACIMA DE 30000,00 8 1,63
NAO SABE AINDA 176 35,84
TOTAL 491 100,00

Nao Responderam: 579 - ndao tem intencao de compra
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40) O (A) SR (A) PRETENDE DAR DE ENTRADA ALGUM BEM, OU AINDA,
UTILIZAR O SALDO DO FGTS COM PARTE DE PAGAMENTQO?

OCORRENCIAS %
UM BEM 78 15,89
FGTS 118 24,03
OS DOIS 8 1,63
NENHUM DOS DOIS 287 58,45
TOTAL 491 100,00
Nao Responderam: 579 - nao tem intencao de compra
41) SE UM BEM, QUAL O TIPO?

OCORRENCIAS %
IMOVEL (CASA/APARTAMENTO) 49 62,82
AUTOMOVEL 10 12,82
TELEFONE 0 0,00
TERRENO 7 8,97
OUTROS 12 15,39
TOTAL 78 100,00

Nao Responderam: 992

42) QUAL SERIA O VALOR ESTIMADO DESTE BEM, COMO ENTRADA DO

NEGOCIO?
R$ OCORRENCIAS %
ATE 5000,00 30 38,46
5001,00 A 7500,00 4 5,13
7501,00 A 10000,00 8 10,26
10001,00 A 15000,00 5 6,41
15001,00 A 20000,00 7 8,97
20001,00 A 30000,00 7 8,97
ACIMA DE 30000,00 13 16,67
NAO SABE AINDA 4 5,13
TOTAL 78 100,00
Ndo Responderam: 992
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43) QUAL A SUA ESTIMATIVA PARA O PRECO TOTAL DO NOVO IMOVEL?

R$ OCORRENCIAS %
25000,00 A 35000,00 203 41,34
35001,00 A 50000,00 58 11,81
50001,00 A 70000,00 23 4,68
70001,00 A 90000,00 9 1,83
90001,00 A 120000,00 6 1,22
120001,00 A 151000,00 2 0,41
ACIMA DE 151001,00 4 0,81
NAO SABE 186 37,90
TOTAL 491 100,00

Nao Responderam: 579 - nao tem intencao de compra

44) QUAL SERIA O VALOR DA PRESTACAO QUE ESTARIA DISPOSTO A

PAGAR MENSALMENTE?

R$ OCORRENCIAS %

ATE 400,00 422 85,95

401,00 A 500,00 46 9,37

501,00 A 700,00 12 2,44

701,00 A 900,00 3 0,62

901,00 A 1200,00 5 1,02
1201,00 A 1500,00 1 0,20
1501,00 A 1800,00 1 0,20
1801,00 A 2000,00 0 0,00
2001,00 A 2500,00 1 0,20
2501,00 A 3500,00 0 0,00
ACIMA DE 3501,00 0 0,00
TOTAL 491 100,00
Ndao Responderam: 579 - ndo tem intencao de compra
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45) QUAL SERIA O VALOR DA PARCELA QUE PODERIA PAGAR

SEMESTRALMENTE, ALEM DOS PAGAMENTOS MENSAIS?

R$ OCORRENCIAS %

ATE 1000,00 439 89,42
1001,00 A 2000,00 31 6,31
2001,00 A 4000,00 17 3,46
4001,00 A 6000,00 2 0,41
6001,00 A 8000,00 1 0,20
8000,00 A 10000,00 0 0,00
ACIMA DE 10000,00 1 0,20
TOTAL 491 100,00
Nao Responderam: 579 - nao tem intencao de compra
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CONSIDERAGOES GERAIS QUANTO A
DISPONIBILIDADE FINANCEIRA DOS ENTREVISTADOS.

Quanto a disponibilidade financeira dos entrevistados, 51,08%
compraria o imével financiado, no entanto 48,92% pagaria pelo imével
a vista.

Como melhor forma de aquisicao do imdvel seria através do sistema de
preco fechado, respondido por 59,86% dos consultados.

Dos entrevistados que apresentaram intengao de compra (43,79%), o
valor que o mesmo estad disposto a dar de entrada é de até R$
5.000,00. No entanto 35,84% dos consultados nao sabem ainda quanto
daria de entrada por um novo imével.

58,45% dos entrevistados nao pretende dar bens e nem utilizar o saldo
do FGTS como entrada para aquisicao de um novo imdvel.

24,03% pretende utilizar o saldo do FGTS como entrada, enquanto que
15,89% tem intencao de dar de entrada um bem.

Dos entrevistados que tem a intencao de dar de entrada um bem na
compra de outro imovel, 62,82% pretende se dispor de outros imoveis
(casa/apartamento)

Sem conhecer exatamente o valor dos seus bens, os consultados
estimam:

e 38,46% estima valores que variam até R$ 5.000,00.
e 16,67% estima valores acima de R$ 30.000,00

Ao estimarem o valor do imdvel desejado, os entrevistados nivelaram
por baixo a sua avaliacao, pois 41,34% dos consultados estimaram
valores que variam de R$ 25.000,00 a R$ 35.000,00.
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Os valores estimados das prestacdes seguiram o mesmo critério de
nivelamento por baixo. Este processo de auto-protecao dos
entrevistados em mencionarem valores baixos foram levantados
também nos detalhes do imével (nimero de quartos, vagas na
garagem, numero de suites, tamanho do imodvel).

e 85,95% estaria disposto a pagar uma prestacao que atinja no
maximo R$ 400,00.

e 9,37% estaria disposto a pagar uma prestacao entre R$ 401,00
a R$ 500,00.

89,42% dos consultados escolheu a parcela semestral minima (até R$
1.000,00) e 6,31% escolheu parcelas entre R$ 1.001,00 a R$ 2.000,00.
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46) QUAIS §AO OS FATORES MAIS IMPORTANTES, QUE AJUDARIAM NA
SUA DECISAO AO ESCOLHER UM IMOVEL?

IM:8:1FI:)NTE IMPORTANTE IMPMOl:!I'ITI-(\)NTE TOTAL
§§§E§%ﬁ$§ E PLANOS DE 44 305 717 1066
LOCALIZACAO DO IMOVEL 37 332 700 1069
PRECO TOTAL 26 364 670 1060
?SQSQE/IENTO INTERNO DO 20 roe o Coes
PRECO POR m? 256 413 390 1059
ConarRomoRA - 217 475 372| 1064
VIZINHANCA 276 489 300 1065
roeacho ag sor 258 536 269| 1063
égiEnggilA >0 364 489 212 1065
éggg%'o EXTERNO DO e c2r o 10se
VISTA DO APARTAMENTO 287 633 140 1060
é_li’_;ﬁbDECORADO NO 254 P o1 0
ZIC\’IDDERAPARTAMENTO. POR - 174 ” e

o

TOTAL DO PREDIO 377 167 60| 613
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47) IDENTIFIQUE OS ATRIBUTOS QUE:

1. E§TARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER;

2. NAO ESTARIA DISPOSTO A EAGAR A MAIS PARA TER;

3. INDIFERENTE SE TEM OU NAO.

AREA PRIVADA SIM NAO INDIFETENTE | TOTAL
DESPENSA 674| 63,17| 329| 30,83 64| 6,00 1067
SUITE NO QUARTO DE
e 666| 62,30| 303| 28,34| 100| 9,36 1069
QUARTOS MAIS AMPLOS 634| 5936| 332| 31,09| 102| 9,55 1068
VARANDA 625| 58,52| 349| 32,68 94| 8,80 1068
SALA MAIOR 563| 52,77| 388| 36,36 116| 10,87 1067
m‘;ﬁADE SERVICO MAIS 506| 47,47| 376| 35,27| 184| 17,26 1066
LOCAL PARA REFEICOES
A 502| 47,00| 396| 37,08 170| 15,92 1068
BANHEIRO DE CASAL MAIS 462| 43,30| 457| 42,83 148| 13,87 1067
AMPLO _

DEPENDENCIA DE

Do 387| 36,30| 568| 53,29 111| 10,41 1066
LAVABO NA AREA SOCIAL 202| 27,47| 634| 5964| 137 12,89 1063
g@iET NO QUARTO DE 222| 20,83] 683| 64,07| 161| 15,10 1066
COZINHA INTEGRADA COM 199| 18,63| 677| 63,39| 192| 17,98 1068
A SALA
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(CONTINUAGAO DA QUESTAO 47)
1. ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER;
2. NAO ESTARIA DISPOSTO A EAGAR A MAIS PARA TER;
3. INDIFERENTE SE TEM OU NAO.

AREA EXTERNA SIM NAO INDIFETENTE | TOTAL
POCO PROFUNDO 550| 51,59 448| 42,03 68| 6,38 1066
GUARITA COM SEGURANCA 431| 40,39 510| 47,80 126| 11,81 1067
DUAS VAGAS NA GARAGEM 412| 38,50 563| 52,62 95| 8,88 1070
GRUPO GERADOR 330| 35,30 518| 55,40 87| 9,30 935
EgéEPF{T%STACIONAMENTO 303| 28,40 610| 57,17 154| 14,43 1067
PISCINA 195| 18,24 731| 68,38 143| 13,38 1069
\E,gﬁr(,f,\?TNEAMENTO PARA 155| 14,51 750| 70,23 163| 15,26 1068
SALAO DE FESTAS 148| 13,83 795| 74,30 127| 11,87 1070
DEPOSITO INDIVIDUAL 148| 13,84 775| 72,50 146| 13,66 1069
QUADRA ESPORTIVA 135| 12,62 782| 73,08 153| 14,30 1070
SALA DE GINASTICA 96| 9,00 806| 75,54 165| 15,46 1067
VAGAS SOMENTE NO SUB- 67| 7,89 575| 67,73 207 | 24,38 849
SOLO
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(CONTINUAGAO DA QUESTAO 47)

1. ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER;

2. NAO ESTARIA DISPOSTO A PAGAR A MAIS PARA TER;

3. INDIFERENTE SE TEM OU NAO.

A'Z‘,}';'}ﬁ‘;,\?ﬁo SIM NAO INDIFETENTE | TOTAL

BOX NOS WC's 687| 64,75 290| 27,33 84| 7,92 1061
CERAMICA DE 12 NOS WC’s 674| 63,17 314| 29,43 79| 7,40 1067
ARMARIOS EMBUTIDOS 597| 56,11 349| 32,80 118| 11,09 1064
FACHADA EM CERAMICA 592| 55,80 337| 31,76 132| 12,44 1061
gIst?TAOSALA EM 276| 25,94 634| 59,59 154 | 14,47 1064
BANCADA EM GRANITO 226| 21,40 674| 63,83 156 | 14,77 1056
ZISSN'IDT%S QUARTOS EM 221| 20,69 685| 64,14 162| 15,17 1068
RECEPCAO DECORADA 180| 23,56 445| 58,25 139| 18,19 764
ELEVADOR LUXUOSO 58| 7,70 532| 70,65 163| 21,65 753
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(CONTINUAGAO DA QUESTAO 47)

1. ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER;
2. NAO ESTARIA DISPOSTO A PAGAR A MAIS PARA TER;
3. INDIFERENTE SE TEM OU NAO.

EQUIPAMENTOS SIM NAO INDIFETENTE | TOTAL
PN ggEﬁA'\gAQUINA DE 670| 62,68| 313| 29,28 86| 8,04 1069
LAVANDERIA EM ACO INOX | 616| 57.78| 359 33,68 01| 8,54 1066
PN AR 536| 50,14| 418| 39,10| 115| 10,76 1069
SORTAO AUTOMATICO 432| 40,41| 544| 50,89 93| 8,70 1069
VA CABO 328| 30,71| 637| 59,65| 103| 9,64 1068
PN ;QX{TAOEAQUINA DE 322| 30,23| 636| 59,72| 107| 10,05 1065
ELETRODOMESTICOS 312| 29,24| 613| 57,45| 142| 13,31 1067
ANTENA PARABOLICA 201| 27,25| 673| 63,01| 104 9,74 1068
’égngﬁxENTE NOSWC'SE | 550| 23,39 742| 69,41 77| 7,20 1069
gﬁACF?T'\(')DSICIONADO NOS 237| 22,17| 687| 64,27| 145 13,56 1069
CHUVEIRO ELETRICO 200| 18,74 768| 71,98 99| 9,28 1067
SANHEIROS 132| 12,43| 780| 73,45| 150| 14,12 1062
R Al [CTONADO os| 8,89 812| 7596| 162| 15,15 1069
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48) O (A) SR (A) JA VISITOU ALGUM STAND DE VENDAS DE IMOVEIS?

OCORRENCIAS %
SIM 377 35,33
NAO 690 64,67
TOTAL 1067 100,00

Ndo Responderam: 03

49) A VISITA INFLUENCIOU SUA DECISAO FINAL DE COMPRAR OU NAO O

IMOVEL VISITADO?

OCORRENCIAS %
SIM 226 59,95
NAO 151 40,05
TOTAL 377 100,00

50) COMO O (A) SR (A) GOSTARIA DE TOMAR CONHECIMENTO DO

LANGAMENTO DE UM IMOVEL?

OCORRENCIAS %

TELEVISAO 674 63,29
JORNAL 600 56,34
PLACAS 359 33,71
AMIGOS 281 26,38
FOLHETO 238 22,35
CORRETOR 69 6,48
MALA DIRETA 17 1,60
OUTROS: 58 5,42

PLACAS DE RUAS

TELEFONE

RADIO

FOLDER

OUTDOOR

STAND
| TOTAL DE ENTREVISTADOS | 1065 |

Ndo Responderam: 05
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CONSIDERI,-\C()ES GERAIS QUANTO AS PRINCIPAIS
CARACTERISTICAS DO IMOVEL DESEJADO SEGUNDO OS
ENTREVISTADOS.

Os fatores que mais foram citados pelos entrevistados como
importantes para tomada de decisao ao escolher um imdvel:

. Condicoes e Plano de Pagamento
Localizagao do Imdével

Preco Total

. Acabamento Interno do Imoével
Preco por m? .

u b WN -

Na avaliagdo de diversos atributos do imoével com relacdo a area
privada, area externa, padrdo de acabamento, equipamentos, os
entrevistados manifestaram seu interesse e sua rejeicdo para o0s
seguintes aspectos, principalmente:

AREA PRIVADA

e DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Despensa;
2. Suite no quarto de casal;
3. Quartos mais amplos;

e NAO ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Cozinha integrada com sala;
2. Closet no quarto de casal;
3. Lavabo na area social.

AREA EXTERNA

e ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Poco profundo;
2. Guarita com Seguranca;
3. Duas vagas na garagem

e NAO ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Vagas somente no sub-solo
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2. Sala de Ginastica
3. Quadra Esportiva

PADRAO DE ACABAMENTO

e ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Box nos WC's;
2. Ceramica de 12 nos WC's;
3. Armarios Embutidos.

e NAO ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Bancada em Granito;
2. Piso dos Quartos em Granito;
3. Piso da Sala em Granito.

EQUIPAMENTOS

e ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Ponto para Maquina de Lavar Roupa;
2. Lavanderia em Ago Inox;
3. Ponto para Computador;
4. Portao Automatico.

e NAO ESTARIA DISPOSTO A PAGAR MAIS PARA TER
1. Ar Condicionado Central;
2. Banheiros;
3. Chuveiro Elétrico.

64,67% dos consultados nunca visitaram nenhum stand de venda de
imoéveis.

Dos 35,33% que ja haviam visitado algum stand de vendas, 59,95%
revelaram que esta visita influenciou na decisdao de compra.

Segundo a avaliacdao dos entrevistados quanto a midia, o meio ideal
para divulgacao dos lancamentos de imodveis é a Televisdo com 63,29%
dos entrevistados e o Jornal em segundo lugar com 56,34%. Em
terceiro tem-se as Placas com 33,71%.
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OBJETIVO

Identificar qualitativamente e quantitativamente as
necessidades, desejos e poder de compra do publico de interesse de
Fortaleza.

OBJETIVOS ESPECIAIS

> Levantar dados de natureza socioecondémica (como moram):
e Sexo, faixa etaria, estado civil;
e NUmero de pessoas que residem no local;

e Profissdo do chefe da familia e das pessoas que compdem a
renda;

e Renda familiar;

e Qual o tamanho da residéncia;

e Reside em casa ou apartamento;
e Alugado ou proprio;

e Opiniao sobre moradia/local;

e Finalidade do imodvel;

e Bens de conforto que possuem.

» Identificar necessidade de demanda:
e Pretende mudar de bairro;
e Pretende mudar para nova residéncia;
e Preferéncia: casa/apartamento. Qual bairro?
e Bairros rejeitados;
e Tamanho ideal;
e Atributos desejados - Servigos/beneficios;
e NUmero de acomodacdes ideal;
e Numero ideal de vagas de garagem.
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» Identificar a forma ideal de venda:
e Forma de pagamento;
e Tipo de financiamento;
e Entrada. Qual a forma?
e Valor de mensalidade/semestral;

e Como alugaram ou adquiriram sua residéncia
(construtora/imobiliaria);

e De que forma encontrou o imdvel que habita (TV, jornal,
amigos, out-door).

CONSIDERACOES METODOLOGICAS

Em funcdo dos objetivos ao qual nos propomos e da
populacao alvo a ser manuseada, definimos para pesquisa a utilizagao
de uma técnica estatistica, a amostragem, usada para o calculo de
estimativas de um ou mais caracteristicas da populacdo com base na
observacdo de uma fracao do todo. Esta técnica trds vantagem de
minimizar o uso de recursos e otimizar resultados, reduzindo riscos
atingindo objetivos mais amplos, dentre outros.

Na determinacdo da amostra, além dos critérios
estatisticos normais, amenizamos aspectos relativos as informagdes que
se deseja coletar e o grau de comprometimento nos resultados. Para
tanto determinamos como elemento estatistico uma margem de erro de
amostragem que define o grau de oscilacao dos resultados.

INSTRUMENTO DE PESQUISA

Para o método de coleta de dados, utilizamos
procedimentos diretos (questionario-entrevista) tratando-se de
levantamento de varidveis classificatorias descritivas, onde teremos
como alvo pessoas junto aos domicilios.
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TIPO DA AMOSTRA

A pesquisa foi qualitativa aleatodria distribuida pelos
bairros de Fortaleza. Este tipo de pesquisa garante que todos os
elementos em analise tenha a mesma importancia.

TAMANHO DA AMOSTRA

Foi determinado para o trabalho um erro maximo de 3%
para uma significancia de 95% quando p = q = 50%, o que assegura
um tamanho maximo para essa amostra.

Considerando esta metodologia foram entrevistados 1.070
domicilios em Fortaleza.

Dentro das regides, em média foram investigados 178
domicilios.

EQUIPE DE CAMPO

Os trabalhos de campo foram realizados pela equipe de
pesquisadores treinados, sob orientagdo dos técnicos da equipe,
assegurando a idoneidade da pesquisa e o cumprimento das rotas de
aplicacao.

Durante a execugao da pesquisa domiciliar, os
pesquisadores foram supervisionados por um supervisor de campo,
pessoa devidamente treinada que teve a funcao de controlar e garantir
o atendimento das cotas estabelecidas segundo a regido e datas
definidas. Das pesquisas realizadas, 30% foi aplicadas gradualmente
garantindo-se assim uma reducao na margem de erro dos resultados.
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ABRANGENCIA GEOGRAFICA

REGIONAL I REGIONAL 11

Jardim Guanabara Aldeota

J’ardim Iracema Dionisio Torres

Alvaro Weyne Cidade 2000

Barra do Ceara Papicu

Farias Brito Varjota

Floresta Sao Joao do Tauape

Vila Velha Cocd

Jacarecanga Dunas

Sao Gerardo Guararapes

Monte Castelo Centro

Alagadico Praia de Iracema
Meireles
Mucuripe
Vicente Pinzon
Joaquim Tavora

REGIONAL III REGIONAL 1V

Henrique Jorge Benfica

Joao XXIII Fatima

Jéquei Clube Jardim América

Parquelandia Damas

Parque Araxa José Bonifacio

Rodolfo Teodfilo Itaoca

Antbnio Bezerra Montese

Quintino Cunha Parangaba

Autran Nunes Itaperi

Padre Andrade Panamericano

Amadeu Furtado Democrito Rocha

Pici Vila Uniao
Aeroporto
Serrinha
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REGIONAL V REGIONAL VI

Granja Portugal Cidade dos Funcionarios
Bom Jardim Parque Dois Irmaos
Mondubim Castelao

Prefeito José Walter Dias Macedo

Maraponga Aerolandia

Conjunto Ceara Alto da Balanca

Jardim Oliveira
Edson Queiroz
Cambeba
Messejana

Lagoa Redonda
Parque Iracema
Luciano Cavalcante

DISTRIBUICAO SEGUNDO CLASSE SOCIAL

CRITERIOS BRASIL

O critério Brasil mantém o sistema de classificacdo por pontuacao
utilizado nos critérios anteriores, atualizando a composicdo da planilha

de pontuacao, refletindo o potencial de consumo do brasileiro.

DADOS DE CLASSIFICACAO SOCIOECONOMICA - CRITERIOS BRASIL

-
o
3

Nao
Tem

Posses de Itens 2 ou +

Televisao em cores

Radio

Banheiro

Automovel

Empregada Mensalista
Aspirador de po

Maquina de lavar
Videocassete

Geladeira

Freezer (independente ou
parte de geladeira duplex)

O | O|0|00O|0O|0O|0O|0O|0O
OINNFEEININN (=N -
= ONINFRFRIDNDNWNWIN
= ININRRIDO|DWDRW
= ININR RO RAO
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Grau de Instrucao do Chefe da familia| Ponto
Analfabeto/Ensino Fundamental I 0
Incompleto

Ensino Fundamental I Completo/Ensino 1
Fundamental II Incompleto

Ensino Fundamental II Completo/Ensino >
Médio Incompleto

Ensino Médio Completo/Superior 3
Incompleto

Superior Completo >

CLASSE SOCIOECONOMICA

ACIMA DE 35 PONTOS
DE 17 A 24 PONTOS
DE 11 A 16 PONTOS
DE 6 A 10 PONTOS
DE O0A 5PONTOS

mo0n|w >

DISTRIBUICAO DA AMOSTRA APOS A APLICACAO DA PESQUISA
SEGUNDO A CLASSE SOCIAL

1070 (UM MIL E SETENTA ) ENTREVISTAS

OCORRENCIAS %
A 53 4,97
B 230 21,56
C 404 37,86
D 380 35,61
TOTAL 1067 100,00

Nao Responderam: 03
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